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Q1/2018 lyhyesti

28.2.20184

Q1/2018

3 kk

Q1/2017

3 kk

10/2017

12 kk

Liikevaihto 44,9 33,7 + 33 % 150,7

Liikevoitto 1,7 -1,0 + 278 % 2,9

Voitto 27,2 -0,5 +5833 % 6,9

Liiketoiminnan rahavirta -0,9 4,6 - 120 % 15,6

• Kokonaisuutena liikevaihto kasvoi 33 % 

– Merkittävin kasvua selittävä tekijä yritysostot

– Rakentamisen palveluissa väliaikainen 

pudotus

• Liikevoitto parani selvästi vertailukaudesta

– Tulokseen sisältyy 1,3 m€ ALV-saamisen 

tuloutus

• Panostaja myi KotiSun Groupin CapManin 

hallinnoimalle CapMan Buyout X rahastolle

– Konsernin myyntivoitto ennen veroja 33 m€

• Megaklinikan uutena toimitusjohtajana 

aloitti tammikuussa Jussi Heiniö

• Yhtiökokous päätti, että osinkoa maksetaan 

0,04 euroa osakkeelta



Liikevaihto 12 m€ Liikevaihto 43 m€ 

Käyttövesi Lämpöverkko Käyttövesi Lämpöverkko

Viemäri KotiVo

KotiSun Panostajan omistuksessa

5

Pientalojen LV–remonttien määrä kasvaa tulevina vuosina. Pientaloasujat ovat myös kasvavassa määrin valmiita 
maksamaan huoltopalveluista kiinteistönsä arvon säilyttämiseksi. Strategiana on luoda alusta, jonka avulla aktiivisesti 
tarjotaan tarpeen mukaan kehittyviä/muuttuvia konseptoituja saneerauspalveluja pientaloasujille

Maantieteellinen 
laajentuminen

1

Laajentuminen uusiin 
palveluihin

2

Toiminnan 
digitalisointi

3

Arvonluonnin teemat2013 2017

Palvelut

Painotus

Voimakas laajentuminen uusille paikkakunnille 
Suomessa ja toiminnan laajentaminen Ruotsiin 
2017

Palvelut

Painotus
Johtamisen 
kehittäminen

4

Sijoitushypoteesi

Viemärisaneerauksen ja huoltoiike-toiminnan 
aloittaminen. Osaamisen hankkiminen 
yritysostojen kautta

1) Reaaliaikainen asiakastyytyväisyyden 
seuranta 2) Kotivo start-up – alusta jatkuvaan 

asiakassuhteeseen 3) Oma CRM kehitys – alusta 
omakotiasujan huoltotarpeiden hallintaan

Asiantunteva hallitus ja johto (prosessi- ja 
digiosaaminen). Kasvun mahdollistaminen ja 
hallitseminen 
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Cagr 36 %
1/2018

on myynyt

KotiSun Group Oy:n

CapMan Buyout X:lle

Myyntivoitto

33 m€

Liikevaihto m€ ja käyttökate-% omistusaikana

*2014 tilikausi 10 kk



Taseasema vahvistui merkittävästi

2/28/20187

Konserni 31.1.2018 31.10.2017 Erotus

Korolliset velat, milj. € 95,3 111,6 -16,3

Rahat ja rahoitusarvopaperit, milj. € 52,0 19,5 32,6

Korolliset nettovelat, milj. € 38,6 88,6 -50,0

Oma pääoma, milj. € 83,1 64,5 18,6

Taseen loppusumma, milj. € 218,7 224,2 - 5,5

Omavaraisuusaste, % 38,1 28,8 9,3

Liikearvo, milj. € 82,7 94,7 -12,0

Emoyhtiö 31.1.2018 31.10.2017 Erotus

Korolliset velat, milj. € 22,3 22,3 0,0

Korolliset saamiset, milj. € 11,3 9,6 1,7

Rahat ja rahoitusarvopaperit, milj. € 44,6 4,9 39,7

Korolliset nettovelat, milj. € - 33,6 7,8 -41,4



Yrityskauppamarkkina on aktiivinen

28.2.20188

• Yrityskauppamarkkina on erittäin aktiivinen

• Osakemarkkinoilla pitkään jatkunut nousukausi 

• Historiallisen alhainen korkotaso

• Suomen talouskasvu on vahvaa

• Pääomasijoitustoimintaan on allokoitu paljon 
varallisuutta mikä tuo kilpailua hyvistä kohteista. Myös 
teolliset toimijat hakevat kasvua yritysostoilla

• Panostajan kokoluokassa kauppojen lukumäärä säilyi 
lähes ennallaan

• Pääomasijoittajat ovat aktiivisia ja keskimäärin 
pääomasijoittajat ja pääomasijoittajien kohdeyhtiöt 
tekevät n. 25 % kokoluokan yritysostoista ja n. 15 % 
yritysmyynneistä

• Uusien kohteiden tarjonta on jatkunut vilkkaana myös 
alkuvuonna 2018

Enemmistökaupat, kpl, LV 10-30 M€ 
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Sijoituskohteiden status
- Taloudellinen kehitys ja kehityshankkeiden eteneminen verrattuna tavoitteisiin

28.2.20189

Hyvä kehitys Poikkeamia Haasteita

Q1 Liikevaihto 9,6 m€ Q1 Liikevaihto 35,4 m€ Q1 Liikevaihto 0,0 m€ 0 %21 %* 79 %

*Osuus Panostajan kokonaisliikevaihdosta



Sijoituskohteiden status – jatkoa
- Taloudellinen kehitys ja kehityshankkeiden eteneminen verrattuna tavoitteisiin

28.2.201810

Poikkeamia

• Toimenpiteet integraatioiden läpiviemiseksi ja 
kustannusrakenteen parantamiseksi ovat käynnissä

• Toimenpiteet etenevät suunnitellusti, mutta seuraamme 
tuloskäännettä ja myynnin kehitystä tarkasti

• Merkittävimpiä riskejä sisältävät toimenpiteet on jo saatu 
toteutettua

• Tuloskäänteen varmistaminen fokuksessa. Tavoitteena 
edelleen kannattavuuden vahvistaminen haastavassa 
markkinatilanteessa
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Q1/2018 talous2 CFO Tapio Tommila



Liikevaihdon muutos Q1/17 – Q1/18

2/28/2018 Muut-segmentti sisältää emoyhtiön, eliminoinnit sekä muut kohdistamattomat erät.12
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Liikevoiton muutos Q1/17

2/28/2018 Muut-segmentti sisältää emoyhtiön, eliminoinnit sekä muut kohdistamattomat erät.13

• Granolla tulosparannus 
kasvaneen liikevaihdon 
myötä

• Megaklinikan
vertailukauden 
tulokseen sisältyy 
Tukholman klinikan 
tappiot

• CoreHW ei mukana vielä 
vertailukaudella

• Emoyhtiöllä n. 1,3 m€ 
tuottoja vanhojen 
vuosien ALV-
palautuksista
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• Ensimmäisen neljänneksen liikevaihto kasvoi 

lähes 50 % edellisenä vuonna toteutettujen 

yrityskauppojen myötä. 

• Erityisesti rakentamisen palvelut, suurkuva sekä 

markkinontilogistiikan palvelut vetävät hyvin. 

Offset-painamisen markkinavolyymit jatkavat 

kuitenkin odotetusti edelleen laskevalla 

trendillä.

• YT-kulusäästöt näkyvät merkittävämmin vasta 

lopputilikauden aikana.

Liikevaihto Q1 2018, m€ 34,0 + 46 % Nettovelat Q1 2018, m€ 56,4

Liikevoitto  Q1 2018, m€ 1,1 + 99 % Panostajan omistusosuus, % 52,8

1,1 1,9 1,4 2,4 0,6 1,9 1,6 3,0 1,3
0,0

1,0

2,0

3,0

4,0

Q1

2018

Q4

2017

Q3

2017

Q2

2017

Q1

2017

Q4

2016

Q3

2016

Q2

2016

Q1

2016

Liikevaihto

Liikevoitto

+ 46%

+ 99%



KL-Varaosat

2/28/201815

• Markkinatilanne oli talvikaudelle tyypillinen: 

Talvella viikkotason kysyntä vaihtelee 

huomattavastikin, kylmempien jaksojen 

nostaessa sitä nopeasti

• Markkinoilla on positiivista virettä ja odotukset 

ovat positiiviset

• ServicePartner - korjaamoyhteistyön puitteissa 

tehdyt markkinointi -, myymäläilme-, sekä 

tekniikka- ja osaamishankkeet ovat tuoneet 

vahvaa myynnin kehitystä ko. ryhmässä

Liikevaihto Q1 2018, m€ 3,4 + 5 % Nettovelat Q1 2018, m€ 0,6

Liikevoitto  Q1 2018, m€ 0,2 + 16 % Panostajan omistusosuus, % 75,0
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Selog
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• Poikkeuksellisen hiljaiset joulu- ja tammikuu 

jättivät katsauskauden liikevaihdon selvästi alle 

vertailuvuoden tason. 

• Asiakkailla oli katsauskaudella kohtalaisesti 

asennustöitä, mutta poikkeuksellisen suuri osa 

asennuksista ei vielä ollut sisäkatto-

materiaalivaiheessa. Monien merkittävien 

asennustöiden aloitus on myös viivästynyt.

• Tämän yllättävän kysynnän heikkouden 

uskotaan olleen tilapäistä ja näkymät kevättä 

kohden ovat edelleen hyvät.

Liikevaihto Q1 2018, m€ 1,9 - 26 % Nettovelat Q1 2018, m€ 0,4

Liikevoitto  Q1 2018, m€ 0,0 - 66 % Panostajan omistusosuus, % 60,0
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Helakeskus
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• Poikkeuksellisen hiljaisten marras- ja joulukuun 

johdosta katsauskauden liikevaihto jäi selvästi 

alle vertailuvuoden tason. 

• Laajemmin markkinan kysyntätilanteessa ei 

kuitenkaan nähdä merkkejä muutoksesta ja 

kysyntätilanteen odotetaan hiljaisen 

ensimmäisen neljänneksen jälkeen jatkavan 

hyvällä tasolla. 

• Myyjien kenttämyyntiin käytettävää aikaa on 

lisätty ja asiakaskohderyhmiä tarkennettu. 

Tuotevalikoimaa on uusittu ja hinnoittelua 

kehitetään aktiivisempaan suuntaan.

Liikevaihto Q1 2018, m€ 1,9 - 10 % Nettovelat Q1 2018, m€ 5,6

Liikevoitto  Q1 2018, m€ 0,0 - 116 % Panostajan omistusosuus, % 100,0
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Megaklinikka
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• Tulos parani merkittävästi. Vertailukauden tulosta 

rasittaa Tukholman klinikan tappiot.

• Katsauskauden tulokseen sisältyy 0,2 milj. euroa 

kertaluonteisia kuluja toimitusjohtajan 

vaihdokseen liittyen. 

• Lisenssiliiketoiminnan kehitys on ollut tasaisen 

kasvavaa

• Tilanne Helsingin perushammashuollon 

markkinalla on edelleen haastava 

• Tammikuussa yhtiön uutena toimitusjohtajana 

aloitti Jussi Heiniö.

Liikevaihto Q1 2018, m€ 1,4 - 4 % Nettovelat Q1 2018, m€ 5,9

Liikevoitto  Q1 2018, m€ -0,2 + 76% Panostajan omistusosuus, % 79,8
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Heatmasters
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• Toimialalla on hidas talvikausi meneillään. 

• Voimalaitosten kunnossapito alkaa 

loppukeväästä ja tämä heijastuu sekä uunitus-

että työmaatoimintaan. 

• Uuni- ja uunimodernisointipuolella sekä 

tarvikemyynnissä vaikuttaa olevan selkeää 

yleisen teollisen aktiviteetin parantumisen 

aiheuttamaa kysynnän piristymistä.

Liikevaihto Q1 2018, m€ 1,0 + 12 % Nettovelat Q1 2018, m€ 0,7

Liikevoitto  Q1 2018, m€ -0,1 + 72 % Panostajan omistusosuus, % 80,0
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CoreHW
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• Yhtiön palveluiden kysyntätilanne on 

katsauskaudella jatkunut hyvänä. 

• Kilpailu etenkin resurssipuolella on kuitenkin 

kiristynyt. CoreHW:n houkuttelevuus 

työnantajana on kuitenkin hyvä ja uusien 

työntekijöiden palkkaamisessa on onnistuttu 

hyvin. 

• Katsauskaudella yhtiön omien tuotteiden kehitys 

on edennyt suunnitelmien mukaan ja noin 10 % 

resursseista on ollut allokoituna omien tuotteiden 

kehityspanostuksiin

Liikevaihto Q1 2018, m€ 1,3 n/a Nettovelat Q1 2018, m€ 2,6

Liikevoitto  Q1 2018, m€ 0,1 n/a Panostajan omistusosuus, % 63,0
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Segmenttikohtainen jako Q1/2018 (3 kk)

28.2.2018
Muut-segmentti sisältää emoyhtiön, eliminoinnit sekä muut kohdistamattomat erät.
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Tuloslaskelma, konserni 3 kk

22

EUR 1 000 11/17-1/18 11/16-1/17 2017

(3 kk) (3 kk) (12kk)

Liikevaihto 44 949 33 672 150 718

Liiketoim. muut tuotot 1 663 163 985

Kulut yhteensä 44 878 34 807 148 794

Poistot ja arvonalentumiset 2 215 1 391 7 255

Liikevoitto/-tappio 1 734 -972 2 909

Rahoitustuotot ja –kulut -603 -408 -1 984

Osuus osakkuusyhtiöiden tuloksesta 37 28 278

Tulos ennen veroja 1 168 -1 353 1 203

Verot -527 20 2 240

Voitto/tappio jatkuvista liiketoiminnoista 641 -1 333 3 443

Voitto/tappio myydyistä liiketoiminnoista 26 511 1 228 5 057

Voitto/tappio lopetetuista liiketoiminnoista 0 -369 -1 646

Tilikauden voitto/tappio 27 152 -474 6 853

Jakautuminen

Emoyhtiön osakkeenomistajille 26 507 -820 2 137

Määräysvallattomille osakkeenomistajille 645 347 4 717

Myytyjen liiketoimintojen 
tulokseen on kirjattu 
KotiSunin myyntivoitto 
veroilla vähennettynä 
sekä KotiSunin 
alkutilikauden tulos.

Liiketoiminnan muissa 

tuotoissa 1,3 milj. euron 
tuotto ALV-saamisiin 
liittyen



Sijoituskohteiden lyhyen aikavälin markkinanäkymä

28.2.201823

Hyvä Tyydyttävä Heikko

Q1 Liikevaihto 5,1 m€ Q1 Liikevaihto 38,5 m€ Q1 Liikevaihto 1,4 m€ 3 %11 %* 85 %

*Osuus Panostajan kokonaisliikevaihdosta

• Helsinki heikko

• Lisenssimyynti hyvä 
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Heikki Tenhunen, 

CoreHW hallituksen PJ



THE COMPANY AT GLANCE

Founded in 2013

Locations: Helsinki, Tampere, Oulu

Professionals: 45

Design engineering company 
developing high performance 

electronics. 

Offering includes consultancy and 
design services for customers 

worldwide particularly to 
communications companies and 

research hubs.

Revenue 2016: 3.5M€

2 8 / 2 / 1
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OUR MISSION  

Our mission is to provide world class RF 
IC turnkey solutions, semiconductor 
intellectual property cores (IPs) and 

design services.

2 8 / 2 / 1
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OUR VISION  

Our vision is to be a global RF Solution 
with a customer image: 

“If someone can do it, it is CoreHW” 

2 8 / 2 / 1

8

27CONFIDENTIAL AND PROPRIETARY



WHY RF IC?

Integrated Circuits (mikropiirituote) 
also known as IC's have 

revolutionized the electronic and 
consumer electronics industry ever 

since their invention. 

The growth of the IoT market as 
well as the rapid expansion of 

wireless communications services 
has led to an explosive growth in the 

development of integrated circuit.  

Radio Frequency Integrated Circuit 

2 8 / 2 / 1
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APPLICATIONS AND USES OF INTEGRATED CIRCUITS

The advantages of Integrated Circuits are:

1. Very small size: Hundred times smaller than the discrete circuits. 

2. Lesser weight: As large number of components can be packed into a single 
chip, weight is reduced.

3. Reduced cost: The mass production technique has helped to reduce the price. 

4. High reliability: Due to absence of soldered connection, few interconnections 
and small temperature rise failure rate is low. 

5. Low power requirement: As the size is small power consumption is less. 

CONFIDENTIAL AND PROPRIETARY 2 8 / 2 / 1
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SERVICES

• RF and Analog IC Design

• RF System Design

• Antenna Design

• Application HW Design

• Chip Testing
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SEMICONDUCTOR IP & Chip Products

• Frequency Synthesis: PLL, VCO, DCXO

• RF Front End: PA, Filter, Antenna
Switch, LNA

• Data converters: ADC, DAC

PRODUCTS 



KEY FINANCIALS 

0

10

20

30

40

50

0

1 000

2 000

3 000

4 000

5 000

6 000

2013 2014 2015 2016 2017*
Revenue

1,000 
EUR 

Persons

2 8 / 2 / 1

8

32CONFIDENTIAL AND PROPRIETARY

* Pro forma 12 months (11/2016-10/2017)



CLIENT INDUSTRIES     

2 8 / 2 / 1
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INDUSTRY END PRODUCT 

5G infrastructure companies Base stations

IoT chipset providers IoT modules, e.g. wireless temperature sensors 

Automotive electronics Car electronics, e.g. car keys, radars

Imaging E.g. medical imaging systems, night vision cameras

Aerospace (and military) High performance communications products 

CONFIDENTIAL AND PROPRIETARY
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• The global IoT market is projected to grow from 
157 billion USD in 2016 to 457 billion USD by 
2020, attaining a Compound Annual Growth Rate 
(CAGR) of 28,5%. 

• Bain predicts B2B IoT segments will generate 
more than 300 billion USD annually by 2020, 
including about 85 billion USD in the industrial 
sector.

IoT, Internet of Things market 
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• Semiconductors are crucial components of 
electronics devices and the industry is highly 
competitive.

• In 2017, the global semiconductor industry sales 
are expected to reach some 410 billion USD and a 
growth rate of some 20.6%. 

• The increasing demand for optical, wireless, and 
other high frequency consumer electronic products 
has fueled the growth of the global RF IC market in 
the recent years. 

• Some of the major companies operating in the 
global RF IC market include NXP Semiconductors, 
Infineon Technologies AG, Qualcomm Technologies, 
Inc., Renesas Electronics Corporation, Silicon 
Laboratories, STMicroelectronics NV and TriQuint
Semiconductor. 

THE GLOBAL SEMICONDUCTOR INDUSTRY 
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RELIABILITY

Proven track 

record on Design 

and Project 

management for 

several 

transceiver and 

RF system 

generations. 

FLEXIBILITY

Agile to respond 

to changes. 

Fast adaptation 

to changing 

specifications 

aiming for 

optimal 

products. 

EXPERTISE

Broad skillset 

of teams 

enabling 

unique product 

creation with 

quality and 

predictability.

CoreHW STRENGTHS 
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MOVING TOWARDS SCALABLE BUSINESS    

Commercializing the IP licensing business, based on the development 
and ownership of over 150 IPs 

Productizing and commercializing of our first integrated circuit 

Product development of a first IoT integrated circuit 

Building our partner network for the production and logistics chain of 
customer-specific integrated circuits and our own products 

1

3

2

4
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Tase, konserni

2/28/201840

EUR 1 000 1/2018 10/2017 Erotus

Liikearvo 82 737 94 714 -11 977

Muut aineettomat hyödykkeet 12 086 13 485 -1 399

Aineelliset hyödykkeet 14 939 23 234 -8 295

Osuudet osakkuusyhtiöissä 4 099 4 037 62

Laskennalliset verosaamiset 6 456 11 328 -4 872

Muut erät 8 315 6 772 1 543

Pitkäaikaiset varat yhteensä 128 631 153 571 -24 939

Vaihto-omaisuus 9 511 12 698 -3 187

Myyntisaamiset ja muut saamiset 28 485 38 418 -9 933

Rahavarat 52 023 19 466 32 558

Lyhytaikaiset varat yhteensä 90 019 70 582 19 438

VARAT YHTEENSÄ 218 652 224 154 -5 501

EUR 1 000 1/2018 10/2017 Erotus

Oma pääoma 56 931 30 929 26 002

Määräysvallattomien osuus 26 134 33 522 -7 388

Oma pääoma yhteensä 83 065 64 451 18 614

Laskennallinen verovelka 7 027 4 621 2 406

Pitkäaikaiset velat 83 654 94 034 -10 380

Lyhytaikaiset velat 44 906 61 047 -16 142

Velat yhteensä 135 587 159 702 -24 116

OMA PÄÄOMA JA VELAT YHT. 218 652 224 154 -5 501



Taseen merkittävimmät muutokset 
1/2018 – 10/2017

• KotiSunin myynti vaikuttaa merkittävästi läpi taseen, käytännössä 

jokaiseen tase-erään

• KotiSunin myyntivoitto vaikuttaa merkittävimmin konsernin kassaan ja 

omaan pääomaan.

28.2.201841



Omistamme ja kehitämme 

suomalaisia pk-yrityksiä
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Juha Sarsama

Toimitusjohtaja

040 774 2099

juha.sarsama@panostaja.fi

Tapio Tommila

Talous- ja rahoitusjohtaja

040 527 6311

tapio.tommila@panostaja.fi

www.panostaja.fi


